convingerea
imaginea
valoarea
credibilitatea
experienta

Prima strategie: Perceptiile

comunicarea personala

stabilirea contractelor umane

A doua strategie: Relatiile relatiile cu grupuriile

relatiile speciale

comunicatul de presa
media tiparita

radioul

televiziunea

internetul

A treia strategie: Media

focalizarea

fiti creativ

fiti unic

instrumentele de sporire
timpul si norocul

A patra strategie:
Sporirea randamentului resurselor

Schema celor 4 strategii de Marketing direct

"Indliferent daca ai convingerea ca poti sau nu poti, ai dreptate."™ Henry Ford

"De regula imi formez o imagine despre un om in zece secunde si mi-o schimb foarte rar.” - Margaret Thatcher
"Iti platim in plus, dar merita?” - Samule Godwyn

"Sunt un mediu, dar lucrez mai mult decat un om mediu."” - Theodore Roosevelt

"Vocatia dvs apare acolo unde se intersecteaza talentele advs cu nevoile lumii.” - Aristote/

"Singurul lucru care conteaza este reprezentat de oamenii pe care poti conta.” - Dwight D. Eisenhower
"Sapati-va fantana inainte de a deveni insetat." - Harvey Mackay

"Nu vreau sa merg intr-un club care accepta ca membrii oameni ca mine." - Grucho Marx

"Am sa-i fac o oferta pe care nu o poate refuza!" - Don Corleone din Nasul

"A face fata mass-mediei este mai dificil decat a imbaia un lepros." - Maica Tereza

"Scrieti ceva ce merita sa fie scris." - Benjamin Franklin

"Trimite mesayj peste ocean fara ajutorul unui calblu.” - Gugljelmo Marconi catre o audienta neincrezatoare
"Medliul este mesajul!” - Marshal Mc Luhan

"Televiziunea nu va conta in viata dvs sau a mea." - Rex Lambert

"Daca as avea o parghie suficient de mare as putea misca lumea." - Arhimede

"Fa ceea ce poti cu ce ai s/ unde te gasesti” - Theodor Roosevelt

"Daca nu e vant vasleste!" - proverb latin

"Planurile nu sunt altceva decat intentii bune pana cand nu sunt transformate in munca intensa." - Peter F Druker
"lubiti viata? Atunci nu irositi impul, pentru ca el este elementul din care este facuta viata." - Benjamin Frankiin
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